ESCUELA SUPERIOR DE COMERCIO Y ADMINISTRACION
UNIDAD TEPEPAN
SUBDIRECCION ACADEMICA
DEPARTAMENTO DE INNOVACION EDUCATIVA
PLANEACION DIDACTICA TIPO: MODALIDAD EN LINEA

Programa Académico: Licenciatura en Negocios Internacionales Academia: Blogues Regionales

Unidad de aprendizaje: Estudios Regionales de Europa Nivel: Il

| Ciclo: 2020-2021/1

Propésito de la unidad de aprendizaje: Plantea estrategias de negociacién con base en las oportunidades de los acuerdos comerciales entre México y Europa.

PRIMER PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) teméatica(s): |. Panorama general de la region

Proposito(s) Especifico(s): Analiza el panorama general de Europa a partir del andlisis de los antecedentes histéricos y geoecondmicos de la region.

SEM

CONTENIDOS

ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES

MATERIALES DIDACTICOS
DISPONIBLES

CLAVE
BIBLIO-
GRAFICA

1.1 Analisis sintético de historia contemporanea
de Europa

1.1.1 Antecedentes: era de las revoluciones
(Revolucién Francesa, Revolucion Industrial)
1.1.2 Las guerras mundiales

1.1.3 La posguerra y la Guerra Fria

1.1.4 La caida del blogue socialista: la caida del
Muro de Berlin y la desintegracion de la URSS
1.1.5. La formacién de la Unién Europea.

1.2 Geografia econdémica

1.2.1 Aspectos territoriales y demogréficos

1.2.2 Aspectos fisicos y actividad econdmica
1.2.3 Medios de acceso al mercado europeo
1.2.4 Analisis de los principales mercados

1.3 Rasgos culturales y caracteristicas de la
vida economica y politica que inciden en los
negocios con Europa

1.3.1 Perfil del consumidor europeo

1.3.2 Cultura empresarial

Elaboracion y disefio de una linea del tiempo | Linea del Tiempo 40%
sobre las diferentes etapas histdricas de Europa

Investigacion por equipos de cada una de las | Presentacion en PowerPoint 40%
cuatro subregiones europeas y la elaboracion
de una presentacién en PowerPoint.

Andlisis del impacto de las diferencias culturales | Conclusiones de discusién grupal 20%

en los negocios internacionales

Antologia.
Casos Practicos.
Estudios de Caso.

Banco de reactivos.

Presentaciones en Power Point.

7B

13B

16B




SEGUNDO PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) tematica(s): Il. Integracién econémica y politica comercial

Propdsito(s) Especifico(s): Identifica los principales obstaculos y oportunidades de los mercados a partir de los instrumentos juridicos y acuerdos internacionales.

MATERIALES DIDACTICOS

CLAVE

SEM CONTENIDOS ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES SRS BiaLio-
7 | 2.1 Procesos de integracibn economica en | Investigacion documental sobre los contenidos Ensayo sobre los temas investigados | Antologia. 8B
Europa: de la CECA, CEE y Euratom a la | del tema de aprendizaje, incluyendo la sintesis | 40% Casos Practicos.
Constitucién Europea de prensa. Estudios de Caso.
2.1.1 Unién Europea Presentaciones en Power Point. 9C
8 | 2.1.2 Zona Euro Banco de reactivos.
2.1.3 Asociaciéon Europea de Libre Comercio
2.1.4 Espacio Econémico Europeo
2.1.5 Acuerdo de Libre Comercio de Europa
9 | Central
2.2 La Unién Europea: funcionamiento Disefio y elaboracién de un cuadro comparativo | Cuadro comparativo 40%
2.2.1 Instituciones de los temas 2.2 al 2.2.4. De manera individual
2.2.2 Politica comunes Investigacién y elaboracién de fichas técnicas
10 | 2.2.3 Derecho comunitario por equipos sobre la politica comercial
2.2.4 Temas de actualidad
2.3 La politica comercial de los principales 12B
paises europeos
11 | 2.3.1 La Politica Comercial Comun de la Unién
Europea
2.3.2 La politica comercial de los paises de la | Revision de estadisticas sobre el comercio de | Cuestionario 20%
AELC vy el EEE Europa
2.3.3 La politica comercial de los paises de
ALCEC
2.3.4 Paises no incorporados en ningun
12 | proceso: el caso de Turquia y Rusia
2.4 El comercio de Europa en cifras 12B

2.4.1 Comercio intracomunitario
2.4.2 Comercio extracomunitario

TERCER PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) tematica(s): lll. México y el mercado europeo




| Propésito(s) Especifico(s): Plantea estrategias de negociacién a partir de los tratados internacionales y los acuerdos comerciales entre México y Europa.

MATERIALES DIDACTICOS

CLAVE

SEM CONTENIDOS ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES DISPONIBLES Sile
13 | 3.1 Marco legal de la relacion Investigacion documental sobre los contenidos Sintesis escrita de los puntos | Antologia. 1C
3.1.1 El Acuerdo de Asociacion Econdmica, | del tema de aprendizaje, incluyendo la sintesis establecidos 40% Casos Practicos.
14 | Concertacion Politica y Cooperacion entre los | de prensa. Estudios de Caso.
Estados miembros de las Comunidades Presentaciones en Power Point.
15 | Europeas y México: Alcance, Aranceles y | Andlisis de informacion sobre los programas | Reporte con el analisis 40% Banco de reactivos.
reglas de origeny Otras disposiciones. para la facilitacién del comercio
16 | 3.1.2 El Tratado de Libre Comercio entre
México y los paises de la AELC: Alcance, | Busqueda y analisis de informacion estadistica | Cuestionario 20%
17 | Aranceles y reglas de origen y Otras | sobre el comercio de México con la Unién
disposiciones. Europea
3.2 Programas para la facilitacion del comercio 14B
entre la UE y México
18 | 3.3 Analisis estadistico de la relacién comercial 15B
3.4 Andlisis estratégico y plan de negocios 15B

RETROALIMENTACION:

iProfesor Julian Mireles, gracias por su apoyo y comprensidn, ya estd lista su planeacidén para entregar, ahora lo que procede es:

1.- Entregar al depto. de Innovacidn Educativa solamente una caratula en hoja membretada firmada por el presidente de academia, cuidar al momento de la impresién que
no se empalmen los titulos de la planeacidon con los escudos de la hoja membretada.

2.- Si asi lo desea puede traer otra copia de la caratula en hoja blanca como acuse para usted.

3.- Ya no es necesario imprimir la planeacién ya que ésta se guarda electrénicamente.
iMuchas gracias, por su compromiso!

Cualquier duda o comentario estoy a sus drdenes.

Atte. Lic. Vero Lopez.
31 de agosto de 2020.
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