ESCUELA SUPERIOR DE COMERCIO Y ADMINISTRACION
UNIDAD TEPEPAN
SUBDIRECCION ACADEMICA
DEPARTAMENTO DE INNOVACION EDUCATIVA
PLANEACION DIDACTICA TIPO: MODALIDAD EN LINEA

Programa Académico: Licenciatura en Relaciones Comerciales

Academia: Ventas y Canales de Distribuciéon

Unidad de aprendizaje: Canales de Distribucion y Logistica

Nivel: IV

Propdsito de la unidad de aprendizaje: Disefa estructuras de distribucion, comercializacion y logistica de un producto y/o servicio, tomando en cuenta su punto de

fabricacion y/o generacion hasta su consumo.

PRIMER PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) tematica(s):
Evolucion de los canales de distribucién

La estructura del canal de distribucion

Propésito(s) Especifico(s):
Analiza la evolucion de los canales de distribucién acorde a los procesos comerciales que ha habido a lo largo de la historia en diferentes mercados

nacionales e internacionales.

Analiza la composicién de los canales mayoristas y detallistas tomando en cuenta la naturaleza del producto y/o servicio adecuando la distribucion de éstos

en una organizacion.

SEM CONTENIDOS ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES MATERIALES DIDACTICOS DISPONIBLES G%EET(EA

1 | Unidad I. Evaluacién de los canales de 1. BuUsqueda de los temas del Repositorio del IPN | 3B,

2 | distribucion. primer parcial. 1. Infografia, valor 20%. https://www.repositoriodigital.ipn.mx/ | 6C,

3 | 1.1 Definicion e historia de los Canales de 2. En equipos de trabajo. 7B

4 | Distribucién. 2. Elaboracion una infografia sobe | 3. Se entregara en formato PDF. Repositorio digital en la plataforma

5 | 1.1.1 Evolucién de la logistica y la cadena de los puntos méas importantes de | 4. Deberan de consultar por lo menos tres | que se usara como evidencia de
suministro. Un Tratado de Libre Comercio o | libros y dos fuentes oficiales de internet. clases.
1.2 Globalizacién Comercial y los Tratados de Acuerdo Comercial. 5. Los puntos que debe contener la infografia

6 | Libre Comercio. son:
1.2.1 En América: TLCAN. a) Fecha de integracion
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1.2.2 En Europa: T-MEC.
1.2.3 En Asia: México-Japoén.
1.3 La clasificacion de los Canales de
Distribucién: mercado agropecuario, industrial,
de consumo y servicios.
1.3.1 Determinacion de los niveles de canal.
Unidad II. La estructura del canal de
distribucion
2.1 Estructura del canal mayorista.
2.1.1 Distribucién nacional de abasto
(perecederos, aves, carne, pescado, frutas) y
la planeacién y coordinacion de distribucion.
2.2 Estructura del canal detallistas.
2.2.1 Centros comerciales, Tiendas de
descuento, Cadenas de tiendas,
Hipermercados, Cooperativas de consumo,
Tiendas sindicales, Tiendas de conveniencia,
Clubes de precios y otras formas de
distribucion.
2.3 Distribucion fisica y logistica.
2.3.1 Tipos de medios de transporte: Terrestre,
maritimo, aéreo, ferroviario, ductos y
(multimodal).
2.3.2 Seleccién de medios de transporte.
2.4 Logistica de la empresa actual.
2.4.1 Empresa transnacional, Empresa
Grande, Empresa Mediana, Empresa Pequeiia
y Microempresa.
2.5 Marco legal.
2.5.1 Leyes sobre medios de transportes y
seguros (Traslado de sustancias peligrosas;
aspectos sanitarios y fitosanitarios).

3. Elaboracion de un mapa mental
sobre la clasificacion de los
canales de distribucién.

4. Realizacion de un videoblog
sobre un area de la Central de
Abasto (Distribucion Nacional de
Abasto).

Entrega de la primera parte del Proyecto
de “Integracién logistica en la Cadena de
Suministro

b) Etapas por las que ha atravesado
c) Integrantes

d) Objetivo

e) Impacto para México

1. Mapa mental, valor 20%

2. En equipos de trabajo.

3. Se entregara en formato PDF.

4. Debera de consultar por lo menos tres libros
y dos fuentes oficiales de internet.

5. Debe contener la clasificacion segun los
mercados:

a) Agropecuario

b) Consumo

¢) Industrial

d) Servicios

1. Videoblog, valor 30%

2. Se trabajara en equipos.

3. Se deberan desarrollar cortinillas de entrada
y salida, identificando a los miembros del
equipo.

4. Tendrd una duracion de no mas de 10
minutos y se debera abordar el tema de forma
creativa.

5. Se compartira la liga del video que debera
estar en la plataforma YouTube.

6. Todos los demdas equipos tendran que
retroalimentar y comentar el videoblog de los
demas.

1. Primer avance del proyecto, valor 30%.

2. Se compartira la liga del archivo que debera
estar en un drive.

3. Tendré el desarrollo de los capitulos: 1y II.
4. Se desarrollara en equipos de trabajo.

5. Se tomaran en cuenta la asistencia a
asesorias y revisiones programadas a los
proyectos.




SEGUNDO PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) temética(s):
lll. Los modelos de decision
IV. Tendencias de la distribucién

lll. Propdsito(s) Especifico(s): Disefia modelos de distribucion con base en la comercializacion de un producto y las necesidades comerciales que tiene una
organizacion.
IV. Integra tendencias de distribucién a los modelos de comercializacion con base en las necesidades de los intermediarios de una organizacion.

SEM CONTENIDOS ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES MATERIALES DIDACTICOS DISPONIBLES G%E@I%EA
7 | Unidad Ill. Los modelos de decisién Busqueda de los temas del segundo Repositorio del IPN | 2C,
8 | 3.1 Modelos de decision. parcial. 1. Ejercicios matematicos, valor 20% https://www.repositoriodigital.ipn.mx/ | 6C,
9 | 3.1.1 Modelo matemético de Distribucién 2. De forma individual. 8B
10 | Fisica de Hitchcock. Resolucién de ejercicios matematicos | 3. Se realizara en el horario de clases. Repositorio digital en la plataforma
11 | 3.1.2 Funciones de los canales de distribucion. sobre el Modelo de Distirbucion Fisica | 4. Se evaluara la identificacion de las | que se usara como evidencia de

3.2 Razones por las que se recurre al de Hitchcock. variables,  procedimiento de los | clases.

intermediario. calculos, e interpretacion de los

3.2.1 Relaciones fabricante intermediario. resultados en el campo de la

3.2.2 Intermediario local, intermediario foraneo, distribucion fisica.

comisionistas, cadena de autoservicios.

3.3 Convenios de intermediacion. 1. Diagrama de flujo, valor 10%

3.4 Disefio y eleccién de Canal Disefio de diagrama de flujo de las | 2. En equipos de trabajo.

3.4.1 Objetivo de la distribucion. etapas que se requieren para un disefio | 3. Se entregara en formato PDF.

3.4.2 Andlisis de las funciones de distribucion: de canal de distribucion. 4. Deberan de consultar por lo menos
12 | producto y mercado. tres libros y dos fuentes oficiales de

3.4.3 Jerarquizacion de los canales de internet.

distribucion.

3.4.4 Consideracion de restricciones: legales, 1. Caso practico, valor 30%.

financieras, sistema comercial. Resolucién y presentacion de caso | 2. Resolver en equipos de trabajo.

3.4.5 Eleccion de canal: criterios financieros, practico. “Trademarketing” 3. La resolucién se deberd entregar en

criterios de seguridad y criterios de marketing y formato PDF, tomando en cuenta la

ventas. estructura, de caratula, introduccion,

3.5 Estrategias de distribucion. desarrollo y conclusiones, asi como

3.5.1 De distribucidn directa o indirecta: referenciar todas las fuentes
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aplazamiento y outsourcing.

3.5.2 De cobertura de mercado: intensiva,
exclusiva y selectiva.

3.5.3 De coordinacién en el canal: vertical y
horizontal.

3.5.4 De comunicacion:
aspiracion (pull).

presion (push) vy

Unidad IV. Tendencias de la distribucion.

4.1 Trade Marketing.

4.1.1 El trade marketing dentro de la empresa:

Funciones.

4.1.2 Plan de trade marketing: Por cliente y

tecnologia.

4.1.3 Creacién del valor en el trade marketing.

4.2 Herramientas auxiliares de la distribucion:

Outsourcing, Just in time, Empowerment,

benchmarking y telemarketing.

4.3Canal Virtual.

4.3.1 Comportamiento, entorno y funciones
4.3.2 Relaciones con el proveedor, cliente y

laterales

Entrega de la segunda parte del Proyecto de
“Integracién logistica en la Cadena de
Suministro”

consultadas.
4. Se deberan exponer los resultados y
propuestas del caso practico.

1. Segundo avance del proyecto, valor
40%.

2. Se compartira la liga del archivo que
deberé& estar en un drive.

3. Tendra el desarrollo de los capitulos:
My v.

4. Se desarrollara en equipos de
trabajo.

5. Se tomaran en cuenta la asistencia a
asesorias y revisiones programadas a
los proyectos.

TERCER PARCIAL

Nombre y nimero de la(s) unidad(es) tematica(s):
V. Operaciones logisticas en la Cadena de Suministro

Proposito(s) Especifico(s):

V. Integra estrategias de operaciones logisticas dentro de las actividades de la cadena de suministro

CLAVE
SEM CONTENIDOS ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE EVALUACION DE LOS APRENDIZAJES MATERIALES DIDACTICOS DISPONIBLES Jble
13 | Unidad V. Operaciones logisticas en la 1. Busqueda de los temas del segundo Repositorio del IPN | 1B,
14 | cadena de suministro. parcial. 1. Mapa mental, valor 10%. https://www.repositoriodigital.ipn.mx/ | 7B,
15 | Funcionalidad y definiciones de inventario. 2. En equipos de trabajo. 9B
16 | Centros de Almacenamiento, Acopio y 2. 1. Elaboracion de un mapa mental | 3. Se entregara formato PDF. Repositorio digital en la plataforma
17 | Distribucién. sobre el Modelo de Cadena de | 4. Deberan de consultar por lo menos | que se usara como evidencia de
18 | Politicas de administracion del Inventario. Suministro de Michael Porter. tres libros y dos fuentes oficiales de | clases.
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Administracion de Riesgos.

Logistica y su definicién

Modelo de la Cadena de Suministro de Michael

Porter Consideraciones en la planificacién de

la cadena de suministro.

Integracion de la cadena de suministro global
Proteccion de la cadena de suministr

3. Entrega de la tercera parte del Proyecto

de “Integracion logistica en la Cadena
de Suministro”

4. Presentacion del proyecto “Integracién

logistica en la Cadena de Suministro”

internet.

1. Entrega de proyecto final, valor 50%.
2. Se compartira la liga del archivo que
deberd estar en un drive., segun las
especificaciones del documento
“Integracién logistica en la Cadena
de Suministro”

2. Tendra el desarrollo del capitulo V.

3. Se desarrollard en equipos de
trabajo.

4. Se tomaran en cuenta la asistencia a
asesorias y revisiones programadas a
los proyectos.

5. Se integran todos los demas
capitulos en un trabajo final.

1. Presentacién del proyecto final, valor
40%.

2. Sera una exposicion ejecutiva, con
un limite maximo de duracién de 20
minutos.

3. Se evaluara el dominio del tema de
forma individual, asi como el material
utilizado.

4. El material visual es un apoyo, por lo
tanto no se debera leer durante la
exposicion.
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